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Kod predmetu KMARK/21bdMARK043/21

Nazov predmetu podnikatel'sky inkubator I.

Rozsah 2C

Pocet kreditov 2

Vyucéujuci Mgr. Matej Martovi¢, PhD. (prednasajuci)

Podmienky na absolvovanie predmetu

Vytvorenie podnikatel'skeho zameru = 50 %
Prezentéacia podnikatel'skeho zameru = 40 %
Ugast = 10%

Zaverecna hodnotiaca stupnica: 100 - 92 =A; 91-83 =B; 82 - 74 =C; 73 - 65 =D; 64 - 56 =E; 55 amenej =
FX.

Vysledky vzdelavania

Student po absolvovani predmetu ziska tieto vedomosti, schopnosti, zru¢nosti, kompetencie:

-nauci sa orientovat sa v problematike podnikania, pochopi, akym spésobom funguje hladanie
podnikatel'skych napadov, resp. ako sledovat impulzy pre podnikatel'ské prilezitosti,

-nauci sa principy hladania podnikatelskeho napadu a formovania podnikatel'ského napadu.

-vysledkom predmetu v zimnom semestri bude formovanie modelu produktu alebo sluzby, ktory Student
odprezentuje a overi zaujem spotrebitelov o dany produkt alebo sluzbu,

-utvrdi si prezentacné zru¢nosti a posilni si schopnost v prace v time.

Stru¢na osnova predmetu

Uvod do $tudia predmetu

Dévody a formy podnikania

Metody hlfadania napadov

Studentské podnikatel'ské napady - selekcia ndpadov a premena napadov na prilezitost
Formy realizovatelnosti napadov

Overenie zaujmu zakaznikov - prieskum potrieb zakaznikov a prieskum konkurencie
Projektovanie napadu .

Projektovanie napadu ll.

Modelovanie napadu - tvorba dema

Overenie modelu

Vyhodnotenie overovania modelu - zhodnotenie realizovatelnosti napadu
Prezentacia a “predaj” napadu na podnikanie
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Jazyk, ktorého znalost je potrebna na absolvovanie predmetu
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