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Cielom predmetu je zdokonalenie komplexnych zru¢nosti v profesionalnej komunikacii na neverbalne;
rovine s rozli¢nymi typmi partnerov, v rozmanitych komunikacnych situaciach s poukazanim na tie prejavy
spravania Cloveka, s ktorymi sa potencialne najcastejsie stretavame.

Predmet rozSiruje a prehlbuje nadobudnute vedomosti a zru¢nosti z predmetu neverbalna komunikacia |.
Déraz sa kladie na komplexné praktickeé uplatnenie neverbalnych prostriedkov reci tela v beznom Zivote Ci
v pracovnom masmedialnom a marketingovom prostredi, rovnako aj na prakticky nacvik neverbalnych
komunika&nych zruénosti uplathovanych v masmédiach a v marketingu. Studenti sa naucia efektivne ,&itat
“rec tela, lepsie pochopit neverbalne spravanie iného ¢loveka, a tym ajich vlastné. Naucia sa komplexne
interpretovat neverbalitu v zavislosti od typu komunikanta, od jeho prezivania momentalnej situacie a od
celého komplexu dalSich extralingvistickych Cinitelov tvoriacich kontext a kotext komunikacie.

Obsahova prerekvizita

Uspe$né absolvovanie predmetu neverbalna komunikacia |.

Podmienky na absolvovanie predmetu

- Pravidelna a aktivna ucast na vyucovani - povolené su max. 2 absencie (t. j. max. 2 vyuc¢ovacie jednotky).
Pri poc¢te absencii nerozhoduje, ¢i su alebo nie su ospravedinene. Kazda absencia nad povoleny pocet
znizuje vysledné hodnotenie o jeden stupen. Student musi poc¢as semestra absolvovat miniméalne 50 %
vyucovacich jednotiek (nahradna praca za absencie nie je mozna). V pripade individualneho studijného
planu je rovnako nutna minimalne 50 % Ucast na vyucovani (Studijny poriadok UCM).

- Vysledne hodnotenie: teoreticky test pocas semestra v termine, ktory si dohodneme so Studentmi, a
prakticky rozbor reci tela na zéklade fotografie alebo videa - interaktivna praca v malej skupine. Test
predstavuje 67 % zaverec¢ného hodnotenia, analyza reci tela 33 % zavere¢ného hodnotenia. Student, ktory
pocas semestra nebude pisat test, alebo za test neziska minimalne 56 % bodov, absolvuje pocas
skuskoveého obdobia Ustnu skusku, ktoré - rovnako ako test - predstavuje 67 % hodnotenia. Ustnu skusku
mobze absolvovat aj Student, ktory po¢as semestra splnil vSetky podmienky na absolvovanie predmetu, no
chce si zlepsit vysledné hodnotenie.

- Klasifika¢na stupnica zavere¢ného hodnotenia predmetu:

A 1,0 vyborne - vynikajuce vysledky len s minimalnymi chybami <92-100 %> ;

B 1,5 velmi dobre - nadpriemerné vysledky s mensimi chybami <83-91%>;

C 2,0 dobre - vcelku dobré, priemerne vysledky <74-82 %> ;

D 2,5 uspokojivo - dobré vysledky, ale vyskytuju sa vyznamne chyby <65-73 %>;



E 3,0 dostatocne - vysledky vyhovuju minimalnym kritériam <56-64 % >;
FX 4,0 nedostatoc¢ne - absolvovanie predmetu si vyzaduje vynalozit este znacné usilie a mnozstvo prace
zo strany Studenta <0-55 %>.

PriebeZzné hodnotenie

Nie je.

Zaverec¢né hodnotenie

Klasifikatna stupnica zavere¢neho hodnotenia predmetu:

A1,0 vyborne - vynikajuce vysledky len s minimalnymi chybami <92-100 % >;

B 1,5 velmi dobre - nadpriemerné vysledky s mensimi chybami <83-91%>;

C 2,0 dobre - vcelku dobré, priemerne vysledky <74-82 % >;

D 2,5 uspokojivo - dobre vysledky, ale vyskytuju sa vyznamne chyby <65-73 % >;

E 3,0 dostatocne - vysledky vyhovuju minimalnym kritériam <56-64 %> ;

FX 4,0 nedostatocne - absolvovanie predmetu si vyZaduje vynalozit eSte znacné Usilie a mnozstvo prace
zo strany Studenta <0-55 %>.

Vysledky vzdelavania

Student po absolvovani predmetu ziska tieto vedomosti, schopnosti, zru¢nosti, kompetencie:

- ziska vedomosti tykajuce sa komplexnosti neverbalnych komunikacnych prejavov a neverbalneho
spravania;

- bude schopny prakticky uplatnit neverbalne prostriedky reci tela v beznom Zivote ¢iv pracovnom
masmedialnom a marketingovom prostredi;

- 0svoji si neverbalne komunikacne zru€nosti, ktore su uplatiiovane v masmediach a v marketingu,
zdokonali si komplexné zru¢nosti v profesionalnej komunikacii na neverbalnej rovine s rozli¢nymi typmi
partnerov, v rozmanitych komunikacnych situaciach s poukazanim na tie prejavy spravania Cloveka, s
ktorymi sa potencialne najCastejSie stretavame;

- nadobudne kompetencie komplexne interpretovat neverbalitu v zavislosti od typu komunikanta, od jeho
prezivania momentalnej situacie a od celého komplexu dalSich extralingvistickych Cinitelov tvoriacich
kontext komunikacie.

Struéna osnova predmetu

1. Stru¢né opakovanie poznatkov z predchadzajuceho semestra. Zakladne neverbalne zasady: neverbalna
akceptacia, neverbalna kooperacia, neverbalna otvorenost.

2.Vplyv vone na Cloveka. Vona/pach ¢loveka. Voria/zapach prostredia.

3. Farba v komunikacii. Neverbalna vypovedna hodnota farieb v meédiach a v marketingu.

4. Partneri v komunikacii. Uloha imidZu ako neverbalnej zlozky komunikécie. Neverbalita pri vyjadrovani
sympatii. Neverbalita pri flirte a sexualnom obtazovani. Re¢ tela zlatokopiek a zlatokopov.

5. Neverbalne komunikacné prejavy pri klamstve. Neverbalne komunikacné prejavy pri strese. Rozdiely v
neverbalite pri klamstve a strese. Techniky na zvladnutie stresu.

6. Neverbalne komunikacne prejavy agresivneho ¢loveka. Neverbalne komunikacne prejavy arogantneho
Cloveka. Ako Uspesne komunikovat s agresorom.

7. Neverbalne komunikacne prejavy dominantneho ¢loveka. Neverbalne komunikacné prejavy vodcu.
Rozdiely v neverbalite dominantného ¢loveka a vodcu. Neverbalita pri formovani lidra. Lidri v masmediach.
Kto je skutocny lider?

8. Neverbalne komunika¢né prejavy nadradeneého ¢loveka. Neverbalne komunika¢né prejavy podriadeneho
Cloveka. Neverbalne komunikacné prejavy uzavretosti.

9. Neverbalne komunika¢ne prejavy vyjadrujuce sympatie. Neverbalne komunikaéne prejavy vyjadrujuce
nezaujem, l'ahostajnost. Neverbalne komunika¢né prejavy vyjadrujuce radost. Neverbalne komunikacné



prejavy vyjadrujuce strach.

10. Neverbalita pocas pracovného stretnutia/rokovania. Ako Uspe$ne a efektivne neverbalne rokovat. Re¢
tela obchodného partnera. Rec¢ tela pocas pohovoru do zamestnania.

11. Efektivna rec tela pocas prejavu/prezentacie.

12. Zaverec¢ny pisomny test.

POZNAMKA: Sugastou vyucovania je interaktivna praca v malych skupindch so zameranim na detailné
analyzy reci tela.

Sylabus predmetu

1. Stru¢ne opakovanie poznatkov z predchadzajuceho semestra. Zakladne neverbalne zasady: neverbalna
akceptacia, neverbalna kooperacia, neverbalna otvorenost.

2. Vplyv vone na Cloveka. Vona/pach Cloveka. Voria/zapach prostredia.

3. Farba v komunikacii. Neverbalna vypovedna hodnota farieb v mediach a v marketingu.

4. Partneri v komunikacii. Uloha imidZu ako neverbalnej zlozky komunikécie. Neverbalita pri vyjadrovani
sympatii. Neverbalita pri flirte a sexualnom obtazovani. Rec tela zlatokopiek a zlatokopov.

5. Neverbalne komunikacne prejavy pri klamstve. Neverbalne komunikacne prejavy pri strese. Rozdiely v
neverbalite pri klamstve a strese. Techniky na zvladnutie stresu.

6. Neverbalne komunika¢né prejavy agresivneho ¢loveka. Neverbalne komunikacne prejavy arogantneho
Cloveka. Ako Uspesne komunikovat s agresorom.

7. Neverbalne komunika¢né prejavy dominantneho ¢loveka. Neverbalne komunikacné prejavy vodcu.
Rozdiely v neverbalite dominantného ¢loveka a vodcu. Neverbalita pri formovani lidra. Lidri v masmediach.
Kto je skutocny lider?

8. Neverbalne komunikacne prejavy nadradeneho Cloveka. Neverbalne komunikacné prejavy podriadeneho
Cloveka. Neverbalne komunikacné prejavy uzavretosti.

9. Neverbalne komunikacne prejavy vyjadrujuce sympatie. Neverbalne komunikacné prejavy vyjadrujuce
nezaujem, l'ahostajnost. Neverbalne komunikacné prejavy vyjadrujuce radost. Neverbalne komunikacné
prejavy vyjadrujuce strach.

10. Neverbalita pocas pracovného stretnutia/rokovania. Ako Uspes$ne a efektivne neverbalne rokovat. Re¢
tela obchodného partnera. Rec tela po¢as pohovoru do zamestnania.

11. Efektivnarec tela poCas prejavu/prezentacie.

12. Zavere¢ny pisomny test.

POZNAMKA: Su&astou vyu&ovania je interaktivna praca v malych skupinach so zameranim na detailné
analyzy recitela.
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Jazyk, ktorého znalost je potrebna na absolvovanie predmetu

Slovensky jazyk.

Poznamky

Ziadne.



